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Sala konferencyjna 300

Urzedu Miejskiego w Koszalinie

Urzad Miejski
ul. Rynek Staromiejski 6-7
PL-75-007 Koszalin

Organizatorzy:

Kommunalgemeinschaft Europaregion
POMERANIA e. V.

Ernst-Thdlmann-Strale 4, 17321 Loécknitz
Tel.: +49 39754 529-0,

Fax: +49 39754 52929

info@pomerania.net, www.pomerania.net

Stowarzyszenie Gmin Polskich Euroregionu
POMERANIA

Al. Wojska Polskiego 164, 71-335 Szczecin
Tel.: +48 91 4860738, Fax: +48 91 4860825
biuro@pomerania.org.pl,
WWw.pomerania.org.pl

Centra Ustugowo-Doradcze Euroregionu
POMERANIA w miejscowosciach Neubrandenburg
* Koszalin * Karlino * Greifswald *
Schwedt * Szczecin * Mys$libérz * Debno

CUD Koszalin « ul. Zwyciestwa 42
75-201 Koszalin

Tel. (94) 342 65 50
mail:cud@ko-pomerania.pl

CUD Karlino ¢ ul. Szymanowskiego 17
78-230 Karlino

Tel. (94) 311 35 49

Fax. (94) 311 71 16

e-mail: centrum@parseta.org.pl

Termin nadsytania zgtoszen: 10. luty 2012

Projekt wspdlfinansowany ze Srodkdw —?/
Unii Europejskiej w ramach EFRR i
(INTERREG IVA) INTERREG IV A

POLSKA
DEUTSCHLAND
SVERIGE

Polsko-niemieckie
seminarium

,Pozycjonowanie produktéw i
technologii innowacyjnych —
budowanie marki na rynku

niemieckim”

sroda, 15. luty 2012
godz. 09:00 - 16:00
Koszalin
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08:45 REJESTRACJA

09:15 WPROWADZENIE

CzESC 1

09:30 Podstawy pozycjonowania produktéw
technologicznych

analiza konkurencyjnosci

badanie rynku

11:30 PRZERWA

DYSKUSJA

Quelle: Shutterstock Quelle: PI Technologietransfer

CzESC II
12:00 Instrumenty sprzedazy i procesy dys-
trybucji
- sprzedaz bezposrednia
*partnerzy handlowi

- outsourcing

Sprzedaz w zarzadzaniu przedsiebior-
stwem

*proces sprzedazy
- dokumentacja
‘narzedzia sprzedazy

14:00 PRZERWA KAWOWA

CZESC III

14:20 Prezentacja przykitadow

15:10 Oméwienie indywidualnych przypadkéw
uczestnikéw podczas spotkania

Prosze o podanie konkretnych przykia-
déw, produktdéw lub problembdw wartych
omébwienia w ankiecie zataczonej do

formularza zaproszenia.

16:00 ZAKONCZENIE

Claus-Peter Kettner

Niezalezny konsultant ds. technologii

od 1990 roku. Kierownik projektéw w
dziedzinie europejskich ramowych programdw
badawczych.

Od 2000 roku tymczasowy manager w dziedzinie
sprzedazy 1 marketingu technologii dla
przedsiebiorstw start-up i spin-off
rozpoczynajacych dziatalno$¢é gospodarcza oraz
dla instytutdéw uniwersyteckich. Lider w
zakresie warsztatdé4w i coachingu, w procesie
zaktadania centréw technologicznych oraz
inkubatorédw przedsiebiorczosci.

Doradca w sprawie funduszy pomocowych,
kierownik projektu oraz wspdipracownik przy
projektach wspierania technologii na terenie
Niemiec (7.FRP, EXIST, Techno Start Up itp.).

Docent w dziedzinie tworzenia i dystrybucji
technologii w Wyzszej Szkole Gospodarczej
,North Academy College of Business”

w Elmshorn.

Wykaz projektéw w dziedzinie doradztwa na
terenie kraju:

Campus vision GmbH (rozwdj oprogramowania)
Schorisch Gruppe AG (urzadzenia, maszyny
specjalne)

Value Creation AG (Project Management,

administracja)

Inray Industriesoftware GmbH (wydajnosé
maszyn BDE)

SiProM GmbH (Project

Management) .
sales service center

Technologietransfer
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